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1. Đặt vấn đề
Các DN muốn tồn tại, phát

triển và đứng vững trên thị
trường thì HĐSXKD phải có lãi
và phải mang lại lợi nhuận. Lợi
nhuận là đòn bẩy kinh tế có
hiệu quả nhất và là chỉ tiêu phản
ánh trình độ sử dụng vật tư, lao
động, tiền vốn và trình độ tổ
chức sản xuất sản phẩm. Lợi
nhuận tác động đến tất cả các
hoạt động của DN, quyết định
sự tồn tại hay phá sản của DN.
Việc thực hiện chỉ tiêu lợi nhuận
là điều kiện quan trọng đảm bảo
cho tình hình tài chính của DN
được vững chắc. Hiện nay, mỗi

DN phải tự phấn đấu, nỗ lực để
tìm cho mình những giải pháp
hữu hiệu nhất để đạt được lợi
nhuận cao nhất. Phấn đấu để
sản xuất kinh doanh có lợi
nhuận và lợi nhuận ngày càng
cao. Điều đó đã, đang và sẽ luôn
là vấn đề thời sự của mọi DN
trong nền kinh tế thị trường.

CTCP Vungtau logistics là
công ty chuyên về dịch vụ vận
tải và cung cấp dịch vụ hậu cần
cho các dự án đầu tư. Mặc dù,
hoạt động kinh doanh của công
ty trong những năm qua luôn

có lãi nhưng lợi nhuận đạt được
lại không cao. Do đó, nhóm tác
giả đã nghiên cứu để đưa ra các
giải pháp tăng lợi nhuận của
CTCP Vungtau logistics.

2. Cơ sở lý thuyết

2.1. Khái niệm lợi nhuận
trong DN

Lợi nhuận là kết quả tài
chính cuối cùng của các hoạt
động sản xuất – kinh doanh, là
chỉ tiêu chất lượng đánh giá
hiệu quả kinh tế các hoạt động
của DN.

Tóm tắt
Để tồn tại và phát triển trong nền kinh tế thị trường, doanh nghiệp (DN) cần phải quan tâm đến tính hiệu quả. Chỉ khi
DN kinh doanh có hiệu quả mới có thể duy trì hoạt động sản xuất kinh doanh (HĐSXKD), trang trải các chi phí đã
bỏ ra và nộp đủ thuế cho Nhà nước. Năng suất - chất lượng – hiệu quả luôn là mục tiêu phấn đấu của mọi DN, là
động lực để DN đưa ra các giải pháp nhằm nâng cao hiệu quả kinh doanh của mình. Do đó, trong nền kinh tế hiện
nay, để có thể tồn tại và phát triển được thì hầu hết các DN hay một tổ chức kinh doanh nào đó phải có lợi nhuận.
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2.2. Tầm quan trọng của lợi
nhuận đối với DN

2.2.1. Lợi nhuận đối với DN 
Lợi nhuận là mục tiêu,

động lực, là điều kiện để DN có
thể tồn tại và phát triển. Theo
từng giai đoạn mà DN có những
mục tiêu, chiến lược khác nhau
nhằm mục đích chung là nâng
cao lợi nhuận cho DN.

2.2.2. Lợi nhuận đối với
người lao động 

Đối với người lao động thì
lợi nhuận ảnh hưởng trực tiếp
đến bản thân họ, đến tiền lương,
đến phúc lợi, đến môi trường
làm việc. Lợi nhuận DN có cao
thì tiền lương mới được cải
thiện và đảm bảo. Khi có đầy đủ
về kinh tế, đời sống được tăng
lên thì họ sẽ yên tâm công tác,
yên tâm phát huy sức sáng tạo,
đồng thời tinh thần làm việc và
trách nhiệm cũng được đẩy lên
ở mức cao hơn. Từ đó, công ty
cũng sẽ ổn định hơn, vào quỹ
đạo để phát triển hơn.

2.2.3. Lợi nhuận đối với
Nhà nước 

Lợi nhuận góp phần làm
tăng nguồn thu cho ngân sách
Nhà nước, nâng cao phúc lợi xã
hội. Lợi nhuận là động lực phát
triển nền kinh tế quốc dân, vì
khi một DN có lợi nhuận sẽ
thực hiện được tốt hơn nghĩa
vụ với ngân sách nhà nước.
Đồng thời, cũng là nguồn thu
để mở rộng nền kinh tế quốc
dân, xây dựng cơ bản cơ sở hạ
tầng, xây dựng các công trình
phúc lợi xã hội, cải tạo, mở rộng

cơ sở SXKD và tạo công ăn việc
làm cho người lao động.

2.2.4. Vai trò của lợi nhuận
đối với nền kinh tế 

Nền kinh tế phát triển
nhanh hay chậm phụ thuộc vào
sự tăng trưởng của những DN
nằm trong nó. DN muốn tăng
trưởng được phải có vốn để tái
sản xuất. Trong đó, nguồn vốn
chủ yếu để bổ sung đó là lợi
nhuận DN đạt được trong quá
trình HĐSXKD. Lợi nhuận cao
thì DN sẽ tiến hành tái sản xuất
mở rộng, đó là tiền đề để tăng
trưởng kinh tế. Tăng trưởng
kinh tế cũng sẽ tạo ra được môi
trường kinh doanh thuận lợi để
DN phát triển. 

DN sẽ thực hiện được
nghĩa vụ của mình với Nhà
nước thông qua việc nộp thuế.
Việc nộp thuế sẽ được thực
hiện một cách nghiêm chỉnh
khi lợi nhuận của DN được
đảm bảo. Từ nguồn thuế, Nhà
nước sẽ thực hiện được nhu
cầu của nền kinh tế quốc dân
và củng cố tiềm lực quốc
phòng, duy trì được bộ máy
hành chính và xây dựng cơ sở
hạ tầng, cải thiện đời sống vật
chất và tinh thần cho người
dân. Tiềm lực tài chính sẽ vững
mạnh, nếu DN phát triển và
hoạt động hiệu quả.

2.3. Các phương pháp xác
định lợi nhuận trong DN

2.3.1. Phương pháp trực
tiếp

Công thức chung để xác
định lợi nhuận như sau: 

Lợi nhuận = Doanh thu -
Chi phí

2.3.2. Phương pháp gián tiếp
Công thức tính lợi nhuận:
Lợi nhuận trước thuế và lãi

vay = Doanh thu thuần - Giá
vốn hàng bán - Chi phí bán
hàng - Chi phí quản lý DN.

Lợi nhuận trước thuế (EBT)
= Lợi nhuận trước lãi vay và
thuế - Lãi vay

Lợi nhuận sau thuế (EAT)
= Lợi nhuận trước thuế - Thuế
Thu nhập DN

3. Phương pháp nghiên cứu
3.1. Phương pháp thu thập

số liệu
Thu thập được trong quá

trình làm việc tại công ty.
3.2. Phương pháp đánh giá

số liệu
Theo phương pháp tổng

hợp, so sánh và đối chiếu số liệu.
4. Kết quả nghiên cứu
4.1. Thực trạng về lợi nhuận

của CTCP Vungtau logistics
4.1.1. Phân tích một số chỉ

tiêu lợi nhuận của công ty
- Cơ cấu lợi nhuận của công ty

trong năm 2021, 2022, 2023
Lợi nhuận giữ một vai trò

quan trọng trong SXKD của
DN, cũng như đối với toàn bộ
nền kinh tế quốc dân. Việc DN
phấn đấu để mình ngày càng
kinh doanh có hiệu quả là việc
DN luôn mong muốn. Cơ cấu
lợi nhuận của DN phần nào nói
lên được sự phát triển đó.

- Lợi nhuận từ HĐSXKD
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Qua các năm, lợi nhuận từ
HĐSXKD giảm dần. 

+ Năm 2021 lợi nhuận từ
HĐSXKD của công ty đạt 4.328
triệu đồng.

+ Sang đến năm 2022 lợi
nhuận giảm xuống còn 4.227
triệu đồng giảm 101 triệu,
tương ứng với mức giảm 2,46%
so với năm 2021.

+ Đến năm 2023, lợi nhuận
từ HĐSXKD của công ty tiếp
tục giảm mạnh xuống còn 1.456
triệu đồng, giảm 2.771 triệu
đồng so với năm 2022, tương
ứng giảm 65,56%. 

Nguyên nhân do chi phí
quản lý DN tăng mạnh đã làm
giảm lợi nhuận từ HĐSXKD của
công ty. Công ty cần đẩy mạnh
chiến dịch xúc tiến thương mại
và thu hút khách hàng, nhằm
tăng doanh thu và đồng thời
cũng cần hạn chế các nguồn vốn
huy động từ các khoản vay tại
các ngân hàng thương mại và
giảm các khoản chi phí quản lý
kinh doanh. Từ đó, tạo ra lợi
nhuận thuần từ HĐSXKD cao
hơn trong tương lai.

- Lợi nhuận từ hoạt động
tài chính

Nhìn chung, qua 03 năm,

lợi nhuận từ hoạt động tài
chính tăng giảm không đáng
kể. Chính vì vậy, nó chỉ ảnh
hưởng nhỏ đến tổng lợi nhuận
thu về của công ty và lợi nhuận
khác không có biến động gì.

- Lợi nhuận sau thuế 
Lợi nhuận sau thuế thu

nhập DN của công ty giảm
mạnh qua các năm. 

+ Năm 2021, lợi nhuận sau
thuế của công ty đạt khá cao là
3.246 triệu đồng. 

+ Đến năm 2022, sụt giảm
xuống còn 3.170 triệu đồng,
giảm 76 triệu đồng, tương ứng
với mức giảm 2,46% so với năm
2021. Lợi nhuận sau thuế chỉ
còn lại 1.110 triệu đồng, giảm
2.060 triệu đồng so với năm
2023, tương ứng với mức giảm
64,99%. Nguyên nhân là, năm
2022 tổng lợi nhuận sau thuế

giảm là do doanh thu bán hàng
và cung cấp dịch vụ giảm
mạnh. Đồng thời, các loại chi
phí như: chi phí tài chính, chi
phí quản lý DN, chi phí kinh
doanh tăng mạnh đã đẩy cho
tổng lợi nhuận sau thuế giảm.
Do khó khăn chung của nền
kinh tế, nhưng công ty cũng
nên có một chiến lược thực sự
độc đáo và toàn diện trong
HĐSXKD để tạo ra một bước
chuyển mình trong nền kinh tế
khó khăn này, bước đột phá
mới thoát ra khỏi tình trạng trì
trệ như hiện nay. 

Nhìn chung, về lợi nhuận
của công ty cho ta thấy, tình
hình biến động về lợi nhuận
của công ty trong 3 năm 2021,
2022 và 2023. Công ty làm ăn
vẫn có lãi nhưng mức lợi nhuận
không ổn định và giảm dần qua
các năm, đặc biệt là năm 2023.
Đây cũng là một thách thức lớn
đối với công ty.

- Tỷ suất lợi nhuận sau thuế
trên tổng lao động 

Chỉ tiêu này cho biết, DN
thuê thêm một lao động thì thu
về bao nhiêu đồng lợi nhuận
sau thuế. 

Qua các năm, chỉ tiêu này
không ổn định: 

BẢNG CƠ CẤU LỢI NHUẬN CỦA CÔNG TY
(Đvt: trđ)

BẢNG CHỈ TIÊU TỶ SUẤT LỢI NHUẬN TRÊN LAO ĐỘNG

(Nguồn: báo cáo kết quả HĐSXKD năm 2021 - 2023)

(Nguồn: tác giả tổng hợp)
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+ Năm 2021, tỷ suất lợi
nhuận sau thuế trên tổng lao
động đạt 5,41 %. 

+ Năm 2022 tăng nhẹ 7,04%,
mặc dù năm 2023 tổng lao động
của công ty có giảm nhưng chỉ
giảm với tốc độ 25% so với năm
trước, trong khi đó lợi nhuận
sau thuế giảm với tốc độ 2,46%. 

+ Năm 2023 tăng hơn, một
lao động tăng thêm vào sản
xuất mà chỉ thu được 7,93 đồng
lợi nhuận sau thuế. Đây cũng là
tín hiệu mừng cho công ty, vì
công ty đã sử dụng lao động
ngày một tốt hơn trong việc
kinh doanh và sản xuất.

Phần trên là toàn bộ tình
hình thực hiện lợi nhuận của
CTCP Vungtau logistics trong
03 năm 2021 - 2022 - 2023. 

4.2. Giải pháp tăng lợi nhuận
của CTCP Vungtaulogistics

4.2.1. Nâng cao chất lượng
sản phẩm

Khi mua một sản phẩm hay
sử dụng một dịch vụ nào đó,
ngoài việc mong muốn sản
phẩm, dịch vụ đó có khả năng
thỏa mãn một nhu cầu xác định
thì người tiêu dùng còn mong
muốn sản phẩm đó có độ tin cậy,
độ an toàn và tiết kiệm chi phí
nhất, để thỏa mãn nhu cầu nhưng
phải hơn các sản phẩm cùng loại.

4.2.2. Nâng cao hoạt động
marketing, nghiên cứu thị trường

Công ty cần thiết lập mạng
lưới trao đổi thông tin, đại lý
tiêu thụ hay văn phòng giao
dịch ở nước ngoài và trong khu
vực còn rất ít. Hạn chế này đã
làm ảnh hưởng đến khả năng
cạnh tranh của công ty, ảnh

hưởng đến khả năng phản ứng
nhanh và khả năng xoay
chuyển tình thế của công ty. Để
giải quyết vấn đề này, tự bản
thân công ty phải sớm xây
dựng một đội ngũ bán hàng,
đội ngũ tiếp thị có kỹ năng cao
và thiết lập các kênh phân phối
rộng lớn. Đối với thị trường
khu vực và toàn cầu cần liên
kết, hợp lực với những công ty
khác trong ngành để có mặt tại
các thị trường tiềm năng, nâng
cao chất lượng nguồn.

4.2.3. Nâng cao trình độ đội
ngũ nhân viên của công ty

Để kích thích các thành viên
làm việc nhiệt tình và có trách
nhiệm thì nhà quản trị phải
đóng vai trò là phương tiện để
thoả mãn nhu cầu mong muốn
của các thành viên. Và phải xác
định trách nhiệm, quyền hạn của
mỗi thành viên để hoàn thành
mục tiêu một cách tốt nhất. Nhà
quản trị phải đặt mình trong
nhóm, là một thành viên và là
người đứng đầu, tạo ra sự phấn
khích cho cả nhóm trong quá
trình thực hiện các mục tiêu của
công ty. Tránh tình trạng có
những nhà quản trị cho mình là
cấp trên đứng ngoài hoạt động
của tổ chức để ra lệnh, doạ nạt
cấp dưới. Điều đó sẽ làm cho
mối quan hệ giữa nhà quản trị
với nhân viên mang tính chất đối
phó, mất đoàn kết, độ nhiệt tình
giảm xuống làm cho hiệu quả
hoạt động không cao. Như vậy,
điều đó sẽ ảnh hưởng đến khả
năng cạnh tranh của công ty.

Hơn nữa, công ty cần có kế
hoạch tuyển dụng nhà quản trị
có năng lực, tuyển công nhân

viên có tay nghề giỏi để thay thế
những người có khả năng lao
động kém, nhằm tạo ra đội ngũ
lao động đủ về số lượng đảm
bảo về chất lượng trong suốt quá
trình kinh doanh. Có như vậy,
mới đảm bảo khả năng cạnh
tranh trên thị trường cũng như
đối với các đối thủ cạnh tranh
của mình. Biện pháp này được
các công ty chú ý rất nhiều và
ngày càng quan tâm hơn nữa.

5. Kết luận
Tóm lại, lợi nhuận là một

chỉ tiêu tổng hợp có vai trò đặc
biệt quan trọng trong quá trình
sản xuất kinh doanh của DN.
Để đánh giá được chất lượng
hoạt động của một DN chúng ta
phải phân tích một cách toàn
diện, sâu sắc toàn bộ các chỉ tiêu
về lợi nhuận và tỷ suất lợi
nhuận mà chúng ta đã nêu. 

Việc phân tích không chỉ
xem xét lợi nhuận và tỷ suất lợi
nhuận của DN cao hay thấp mà
phải tiến hành so sánh các chỉ tiêu
giữa các năm với nhau, để thấy
được xu hướng của DN là phát
triển hay suy thoái, hoặc so sánh
các chỉ tiêu của DN với số trung
bình của ngành hay các DN có
điều kiện sản xuất kinh doanh
tương tự, nhằm xác định vị trí của
DN là tiên tiến hay lạc hậu,…n
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